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AMBITO

Assessoria end-to-end com vista a alienacgao total ou parcial das
participa¢des sociais, incluindo i) estruturacdo da operacao, ii)
promogao e iii) negociagao e conclusao.

PARA QUEM?

Empresarios ou investidores que pretendem alienar as suas
participagcdes sociais por motivos de auséncia de sucessao,
preferéncia por outras atividades e/ou negdcios existentes,
entre outros.

METODOLOGIA: FASES DO PROCESSO
DE MANDATO DE VENDA/ANGARIACAO
DE CAPITAL

1.2 Fase Avaliacao da Sociedade

. Realizacdo de avaliagao independente com vista
a aferir o justo valor da empresa e dos seus
capitais proprios, segundo as metodologias de
Avaliagdo mais reconhecidas pelo mercado
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2.2 Fase Estruturacao da Operagao

« Definicao da estratégia de alienagao,
nomeadamente tipologia de investidores
(estratégicos e financeiros)

« Elaboracao de Teaser (informacgédo anénima da
empresa) e Information Memorandum (informacao
detalhada sobre a empresa, operacoes, financas
e outros relevantes)

« Identificacdo e validagao de eventuais entidades
compradoras

2.2 Fase Promogao da Operagcao

. Abordagem as entidades seleccionadas com vista
a aferir potencial interesse em processo de
compra

« Validacao de interesse, Acordo de
Confidencialidade, troca de informacao,
apresentacgdes sobre a oportunidade, organizagéo
de reunido entre as Partes, e apoio/assessoria no
esclarecimento de duvidas e/ou pedidos de
esclarecimentos.

4°- Negociagao e Fecho

« Assessoria na analise de proposta nao vinculativa
« Negociagao com a outra Parte para definicao dos
termos
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« Acompanhamento do processo de Due Diligence
e analise das principais conclusbes(a realizar por
entidades externas);

« Acompanhamento a Equipa de Legal na
elaboragéo do Sales Purchase Agreement

APOIO YUNIT

Na Yunit encontra o seu parceiro ideal para iniciar uma
estratégia ativa de Fusbes & Aquisi¢des, sendo que prestamos
assessoria end-to-end ao nivel dos Mandatos de Compras e
destacando-nos por:

« Metodologia estruturada, eficaz e alinhada com as
praticas de mercado

« Aconselhamento na estruturagdo dos termos operacéao

« Credibilizacdo da operagao junto dos potenciais
compradores e instituicdes financeiras

« Acesso a bases de dados nacionais e rede de
networking ativa

« Equipa especializada

« Confidencialidade

« Eficiéncia e rapidez na gestao dos processos
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Com um processo bem definido e estruturado realizado por
consultores especializados, ganha eficiéncia, produtividade e
reduz erros na operacao.

Sabia que varios estudos mencionam que a taxa de
insucesso nas operagoes de Fusdes & Aquisicoes é
superior a 50% decorrente, maioritariamente, da nao
concretizacao dos objetivos definidos inicialmente?

O SUCESSO DA SUA OPERAGAO DEPENDE DA
PARCERIA CERTA.
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