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AMBITO

Assessoria end-to-end para angariacdo de capital, por via da
cedéncia de participagdes sociais, para implementar projetos de
investimento, incluindo: i) estruturagdo da operagdo, ii)
promogao e iii) negociagao e conclusao.

PARA QUEM?

Empresarios ou Sociedades que pretendem avangar com a
abertura de capital para:

« Investimento estratégico visando crescimento
elou reducdo de custos com base em
equipamentos, maquinaria, novas contratacoes,
entre outros

« Investimento em I&D para obtengao de
vantagens competitivas e reforgar a diferenciagao

. Acelerar processos de internacionalizacdo e/
ou entrada em novos segmentos de mercado

« Investimento para reforco das estratéqgias de
marketing e comunicagao

« Reestruturagao, incompatibilidades de gestao ou
dificuldades de tesouraria
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METODOLOGIA: FASES DO PROCESSO
DE MANDATO DE VENDA/ANGARIAGCAO
DE CAPITAL

1.2 Fase Plano de Negécios

« lIdentificacdo dos principais objetivos do projeto de
crescimento

. Elaboracéo da analise estratégica e do estudo de
viabilidade econémico-financeiro do projeto (
Plano de Negdcios) para demonstrar as
necessidades de capital bem como a viabilidade
do investimento

2.2 Fase Estruturacao da Operacgao

« Definicao da estratégia de alienagao,
nomeadamente tipologia de investidores
(estratégicos e financeiros)

« Elaboracéao de Teaser (informagédo anénima da
empresa) e Information Memorandum (informacao
detalhada sobre a empresa, operacgoes, financas
e outros relevantes)

« lIdentificacao e validagao de eventuais entidades
para entrada no capital
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3.2 Fase Promoc¢ao da Operagao

. Abordagem as entidades seleccionadas com vista
a aferir potencial interesse em processo de
entrada no Capital Social

« Validacéo de Interesse e Acordo de
Confidencialidade, troca de informacao,
apresentacdes sobre a oportunidade, organizacao
de reuniao entre as Partes, e apoio/assessoria no
esclarecimento de duvidas e/ou pedidos de
esclarecimentos

4. Fase Negociacao e Fecho

« Assessoria na analise de proposta nao vinculativa

« Negociagao com a outra Parte para definicao dos
termos

« Acompanhamento do processo de Due Diligence
e analise das principais conclusdes(a realizar por
entidades externas)

« Acompanhamento a Equipa de Legal na
elaboragéo do Sales Purchase Agreement

APOIO YUNIT

Na Yunit encontra o seu parceiro ideal para iniciar uma
estratégia ativa de Fusbes & Aquisi¢des, sendo que prestamos
assessoria end-to-end ao nivel dos Mandatos de Compras e
destacamo-nos por:
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» Metodologia estruturada, eficaz e alinhada com as
praticas de mercado;

o Aconselhnamento na estruturacdo dos termos
operagao,

« Credibilizagdo da operacado junto dos potenciais
compradores e instituicdes financeiras

« Acesso a bases de dados nacionais e rede de
networking ativa;

« Equipa especializada;

« Confidencialidade;

« Eficiéncia e rapidez na gestao dos processos.

Com um processo bem definido e estruturado realizado por
consultores especializados, ganha eficiéncia, produtividade e
reduz erros na operacao.

Sabia que varios estudos mencionam que a taxa de
insucesso nas operagoes de Fusdes & Aquisicoes é
superior a 50% decorrente, maioritariamente, da nao
concretizagao dos objetivos definidos inicialmente?

O SUCESSO DA SUA OPERAGAO DEPENDE DA
PARCERIA CERTA.
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