PERFIL CONFIDENCIAL DE VENDA

yunit'/Consulting

APRESENTACAO DA EMPRESA E OPERAGCAO SITUACAO ECONOMICO-FINANCEIRA

SETOR DE ATIVIDADE: INDUSTRIA DE SERRACAO E TRANSFORMAGAO DE MARMORES E OUTRAS -
PEDRARIAS E SUA COMERCIALIZACAO

LOCALIZAGAO: REGIAO NORTE DE PORTUGAL R
COLABORADORES: 15
OPERAGAO PROPOSTA: VENDA DE 100% DO CAPITAL SOCIAL

MoOTIVO DA OPERAGAO: SOCIOS SEM SUCESSORES

BREVE DESCRICAO

- Marca reconhecida no mercado nacional e internacional, com mais de 35 anos de
histéria, tem como atividade a transformacgdo e comercializagdo de marmores, granitos

e calcérios.

- Exporta cerca de 80% da sua produgdo para mais de 10 mercados internacionais.

Volume de Negdcios Médio entre 2014 e 2018: 860 Mil Euros
Autonomia Financeira Média em 2018: 17%

Considerando a forte aposta na Internacionalizacdo, a empresa projeta a seguinte
evolucgdo da atividade:
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*valores apresentados em milhares de euros

- Parcerias com arquitetos, engenheiros e profissionais ligados ao ramo de decoracdo de VANTAGENS PARA OS INVESTIDORES

interiores, nacionais e internacionais.

- Instalagdes préprias com uma area total de 11.300 m?2, dos quais 4.300 m2 de &rea

coberta, composta por escritérios, arrumos, refeitdrio, balnearios e unidade fabril.

- Detém os principais equipamentos necessarios para a execugao dos processos de corte
e transporte/movimentacdo de matérias-primas, bem como do processo de
acabamento, sem necessidade de investimento.

- A estratégia definida pela empresa, consiste na exploracdo de novos mercados e -
clientes, na diversificacdo da oferta e no aumento das margens de producgao.

Www.yunit.pt

Apoio ao cliente: 21 330 72 02

Praga de Alvalade, 6 — 82 1700-036 Lisboa  T:(+351)213307200 F:(+351) 21 354 90 96
Yunit 11l Consulting, Pessoa coletiva n.2 509 501 508 — Capital Social: 100.000 Euros.

Atual subaproveitamento da capacidade produtiva instalada, com margem de

crescimento significativo no curto prazo sem necessidade de investimento.
Estrutura organizacional flexivel, dindmica e com elevada experiéncia no setor.
Mais de 95% das encomendas efetuadas dentro do prazo estabelecido.
Relagdes estaveis e de confianca com fornecedores.

O Volume de Negdcios neste setor apresenta uma taxa de crescimento média anual de
7%, entre 2014 e 2017.
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